
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Programa Curso: Operativa del Comercio Internacional. 
 
 

/   26 y 27 noviembre y 3 y 4 de diciembre  / 08.30 a 12:30 h. /  Virtual  / 

 

PROGRAMA 
 

26 noviembre 

El contrato de compraventa internacional de mercancías (2 h) 

 
➢ La importancia del contrato de compraventa internacional de 

mercancías como base de la operativa de comercio internacional.  
➢ ¿Qué es conveniente negociar? Errores frecuentes y 

recomendaciones para la negociación.  
➢ Aplicación práctica: TTools. Generación de contrato de compraventa 

y Análisis de un contrato de compraventa a partir de un pdf.  
 

Las reglas Incoterms® 2020 (2 h) 
 
➢ Introducción: concepto, naturaleza, terminología. Clasificación por 

modo(s) de transporte.  
➢ ¿Qué regulan y qué NO regulan? Aspectos más importantes cubiertos 

por las reglas Incoterms® 2020, y cambios respecto a las reglas 
Incoterms® 2010 y 2000.  

➢ La importancia de las reglas Incoterms® 2020 en la compraventa 
internacional en el marco del Convenio de Viena de 1980.  

27 noviembre 

Las reglas Incoterms® 2020 - continuación (4 h) 
 
➢ Incidencia de las reglas Incoterms® 2020 en las relaciones y las 

responsabilidades entre comprador y vendedor: novedades en la 
transmisión del riesgo. El lugar de entrega.  

➢ Obligaciones de las partes, vendedor y comprador, generales y 
específicas: 
- En las reglas “polivalentes”: EXW, FCA, CPT, CIP, DAP, DPU y DDP.  
- En las reglas “marítimas”: FAS, FOB, CFR y CIF.  

➢ Principales errores, recomendaciones, riesgos y prácticas habituales. 
Recomendaciones para el uso correcto de las reglas en la operativa 
del comercio internacional.  

➢ Aplicación práctica: TTools. Determinación de la regla Incoterms y 
Análisis de una regla previamente decidida.  



 

3 diciembre 

Logística y transporte internacional (4 h) 
 
➢ Introducción: características, situación actual y tendencias. Modos de 

transporte: marítimo, aéreo, terrestre (ferroviario y carretera), 
intermodal. Medios físicos. Personas que intervienen en el 
transporte: navieras, transitarios, representantes aduaneros, 
aerolíneas, agentes IATA y agencias de transporte, entre otros. 
Cláusulas de transporte internacional, legislaciones aplicables y 
regímenes de responsabilidades.  

➢ Cambio en las coberturas de seguro en las reglas Incoterms® 2020. 
¿Cuáles son los diferentes niveles de cobertura del seguro en CIF y 
CIP? Recomendación de seguros a ser contratados.  

➢ La correcta utilización de las reglas Incoterms® en los cálculos de las 
ofertas comerciales internacionales, de cara a optimizar su 
competitividad. Gestión comercial y costes. Cotizaciones.  

➢ Aplicación práctica: TTools. Desglose de costes logísticos. Rutas 
marítimas y trazabilidad de la carga. Determinación del seguro de la 
carga.  

4 diciembre 

Los principales documentos del comercio internacional (4 h) 
 

➢ Las reglas Incoterms® 2020 y la formalización de la documentación. 
Tipología de documentos: comerciales, transporte, de pago, de 
seguro, aduaneros, fiscales y certificados. ¿Quién los elabora? ¿A 
quién van destinados? ¿Cuántos ejemplares hacen falta? ¿Quién los 
paga?  

➢ La relevancia de los documentos de transporte en la entrega y cobro 
de las operaciones internacionales. Conocimiento de embarque 
marítimo, Bill of Lading (B/L). Carta de porte marítima, Sea Waybill 
(SWB), “Express Release Bill o Lading” o “Straight Bill of Lading”. 
Conocimiento de embarque aéreo, Air Waybill (AWB). Carta de porte 
por carretera (CMR). Conocimiento de embarque multimodal, FIATA 
B/L (FBL). Contenidos. Funciones. El B/Ls como título-valor y su rol en 
el comercio internacional. Documentos de Carga Negociables.  

➢ Digitalización de los documentos de transporte. Digital documents, 
eBL, eCMR, eAWB, paperless trade, digital trade, trade finance.  

➢ Aplicación práctica: TTools. Análisis de las condiciones de los 
documentos de transporte y Análisis de un documento de transporte 
a partir de un pdf.  

 
 
Objetivos  
- Dotar a los asistentes de conocimientos y experiencias prácticas necesarias para ser 
competitivos en los mercados internacionales, pudiendo gestionar situaciones y tomar decisiones 
exitosas en el entorno global actual.  
- Hacer varios casos prácticos en equipos, de forma conjunta, para dar respuesta a aquellas praxis 
y situaciones empresariales que generalmente crean mayor controversia.  
 


